
Акселератор ScaleUp для малого и 
среднего предпринимательства  

 
ООО «Центр Предпринимательства» 



ООО «Центр Предпринимательства» 



СОВРЕМЕННЫЙ ПОДХОД К РАЗВИТИЮ 
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА НА ПРИМЕРЕ РЕГИОНА 



УНИКАЛЬНОСТЬ АКСЕЛЕРАТОРА 

 основан на успешных международных практиках развития экосистемы 
предпринимательства: обучение, обмен опытом, наставничество 

 разработан в России на основе российского опыта акселерации 

 предназначен для действующих предпринимателей/собственников 

 развивает местные предпринимательские ресурсы: спикеров, тренеров, 
наставников 

 учитывает местные/региональные условия и особенности 

 универсален для предпринимателей любых отраслей и сфер деятельности 

 направлен на качественный рост бизнеса от 25% и создание рабочих мест 

 включает в себя системное наставничество, содействующее качественному 
личностному росту предпринимателя 

 внедряется «под ключ» 



10 городов, 23 набора, 430 рабочих мест, 53% средний рост 
годового оборота 

РЕЗУЛЬТАТЫ 2016-2018 

Киров 27 15% 

Краснодар 37 67% 

Томск 64 40% 

Тюмень 44 55% 

Воронеж 81 27% 

Нижний Новгород 38 67% 

Владимир 32 60% 

Ростов-на-Дону 14 97% 

Йошкар-Ола 52 51% 

Калининград 41 18% 



КОМПОНЕНТЫ АКСЕЛЕРАТОРА 

9 месяцев, 150+ полезных контактов 

Передача знаний 
10 интерактивных занятий 

Обмен опытом 
4 бизнес-завтрака 
8 бизнес кейсов 
Инвест-сессия 

Наставничество 
минимум 18 встреч с  

наставником 



КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН АКСЕЛЕРАТОРА 

Мероприятия/Месяцы 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

Оценка экосистемы города                         

Обучение партнёра                         

Набор слушателей, наставников, тренеров                         

Собеседование слушателей                         

Собеседование наставников                         

Отбор и обучение тренеров                         

Семинар по наставничеству для слушателей                         

Семинар по наставничеству для наставников                         

Сведение пар                         

Мониторинг первых встреч                         

Знакомство участников                         

Бизнес завтрак         Х   Х   Х   Х   

Разбор кейсов       Х Х Х Х Х Х Х Х Х 

Интерактивные занятия     Х Х Х Х Х Х Х Х Х Х 

Инвестиционная (итогововя) сессия                       Х 

Журнал мониторинга                         

Промежуточная оценочная сессия                         



УЧАСТНИКИ 

 Слушатели – предприниматели, 

собственники бизнеса 

 Наставники – опытные успешные 

предприниматели региона 

 Тренеры – предприниматели, которые 

прошли подготовку для  обучения по 

методике акселератора 

 Экспертное сообщество – авторитетные 

представители различных сфер 

деятельности, которые поддерживают и 

способны оказать влияние на развитие 

экосистемы предпринимательства региона 



 Опыт непрерывного ведения 
предпринимательской деятельности не 
менее 5 из последних 10 лет 

 Средний годовой оборот бизнеса в 
последние 3 года не менее 40 млн. руб. 

 Готовность уделять необходимое время 
общению с предпринимателем-слушателем 

 Желание содействовать росту бизнеса 
предпринимателя-слушателя и достижению 
им успеха 

 Согласие пройти обучение в рамках 
программы подготовки наставников 

 Согласие на безвозмездной основе делиться 
опытом, знаниями, оказывать 
консультационную помощь и моральную 
поддержку предпринимателям 

НАСТАВНИКИ 



 Предприниматель, собственник 

 Опыт предпринимательства как удачный, 
так и неудачный 

 Навык управления процессом обучения, 
тренерской или преподавательской 
работы 

 Понимание, как работают те или иные 
функции бизнеса и как они соотносятся и 
взаимодействуют друг с другом 

 Понимание стратегии и задач бизнеса 

 Лидерские навыки 

 Навыки межличностного общения 

 Навыки диагностирования и решения 
проблем бизнеса 

 Навыки бизнес планирования 

 

ТРЕНЕРЫ 



 Предприниматель 

 Действующий бизнес от 2 до 5 лет 

 Желательный оборот 5-25 млн. 
руб. в год 

 Потенциально масштабируемая 
бизнес модель 

 Растущий рынок или рост бизнеса 

 Адекватный собственник 

 Желание быстро развиваться 

СЛУШАТЕЛИ 


